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        MESSAGE成果にこだわる実践的支援で
三方よしを実現する

        代表取締役　岸本 圭祐

      

    

    私は、学生の頃から「中小企業支援を生涯の使命とする」と志していました。

    神戸の商店街の中で育った私は、阪神・淡路大震災で焼け野原となった後も、必死に化粧品小売店を営み私たち子供を育ててくれた母の背中を幼い頃から見ていました。

    そのため、様々な立場に置かれた経営者を支えたいという思いが人一倍強いです。
弊社は大きなコンサルティング会社ではありません。
私のような独立系コンサルタントは、自分で体を張って経営しており、
実際に様々な会社の現場の最前線で常にコンサルティングをしているため、中小企業の社長に近い存在です。

    先生でも、経営コンサルタントでもなく、一事業者として、
「成果にこだわる実践的支援で三方よしを実現する」の経営理念の下、
机上の空論ではない現場主義で業務に邁進することで、お客様の事業発展に貢献してまいります。
これからも変わらぬご愛顧の程、何卒よろしくお願い申し上げます。

  



  

    
  PROFILEプロフィール

  
    	専門分野
	1.資金調達2.マーケティング3.経営戦略4.創業・ベンチャー 


    	主な略歴
	
        	2008年3月	関西学院大学経済学部卒業
	2008年4月	トラスコ中山株式会社入社
              営業として約40件の中小・零細企業（機械工具商・溶材商等）を
担当する。機械工具・工場用消耗品のルートセールスに従事。

            
	2013年5月	大阪の税理士法人入社
              税理士法人の新規顧問先開拓に従事。
また、既存顧問先への資金調達支援
（銀行融資、創業融資、補助金申請支援等）・
経営計画作成等の中小企業支援に従事。

            
	2017年5月	中小企業診断士事務所 K’s Partners 開所
	2019年1月	株式会社ケーズパートナーズ 代表取締役 就任（法人化）


       


    	支援内容
	
        	資金調達支援（創業融資支援、事業性評価融資支援、補助金申請支援、公的支援制度活用等）
	経営計画作成・実行支援（月次財務モニタリングサービス、営業支援等）
	スモールM＆A支援（FA・仲介業務・事業承継及び成長戦略立案・他専門家との連携等）


      


    	資格等
	
        	中小企業診断士（登録番号：414964）
	経営革新等支援機関（登録番号：106827006912）
	スモールM&Aアドバイザー


      


    	特徴・強み
	
        税理士法人時代に毎月20人の金融機関渉外担当者との商談・打合せや関与先企業への

        資金調達支援や銀行同行の経験に基づき、銀行員の考え方・特性を理解しています。

        「資金を引き寄せる事業計画策定支援」をモットーに企業支援を行っています。

        また、大阪を中心に関西圏の地域金融機関の担当者約250名との強固な人的ネットワークを

        有しています。

        経済産業大臣認定 経営革新等支援機関として、

        補助金申請・公的支援制度活用支援にも積極的に取り組んでいます。

        特に、ものづくり補助金、事業再構築補助金等の申請支援では高い採択率を維持できております。

        また、経営力向上計画・事業継続力強化計画・経営革新計画等の申請支援に関しても100件以上の認定支援実績があります。

        有難いことに税理士事務所様等から顧問先様の申請支援依頼も多数頂いております。

        M＆A支援では、大手のM＆A専門会社が相手にしてくれない
小さな零細・中小企業に特化した支援を行っています。

        税理士・弁護士等の士業や銀行担当者、企業オーナー等の属人的な人脈からの

        クローズドで希少性の高い小さな会社の売買のマッチングコーディネートを得意としています。


  

    
  今月残り社

  初回無料相談実施中！

  
    各サービスメニューについて、初回６０分の無料面談相談を実施しております。

    好評につき、毎月５社限定
（今月残り社）
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  SERVICEサービス

  
    [image: ]
    [image: ]
    
      超実践型資金調達

      財務部長的立場で、融資戦略の立案・必要書類の作成・金融機関との調整業務等を行うサービスです。
先に弊社で金融機関と調整し、事前にある程度話をまとめたうえで、
最後に社長に判断・決済をしていただきます。
また、補助金が採択されるためには、事業計画書の「書き方」が非常に重要です。
多数の補助金採択実績を持つ中小企業診断士が事業計画書作成をお手伝いいたします。
      

    
      こんな方におすすめ

      	創業予定だがどのように創業資金を調達すれば良いか困っている
	税理士の先生に相談したが、具体的な解決方法の提案をもらえなかった
	将来の売上・利益計画は見込めるのに債務超過のため、
銀行に渋い回答をされる（経営改善計画）
	現在のメインバンク担当者と馬が合わない
	銀行とのうまい付き合い方がよくわからない
	設備投資を検討中の方（ものづくり補助金）
	展示会やHP作成等販路開拓を検討中の方（小規模事業者持続化補助金）
	事業承継に伴い新規事業を行う方（事業承継補助金）
	設備投資を行って一括償却をしたい（経営力向上計画）
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      コーチ型
コンサルティング

      これまでもノウハウ本を何冊も読んだり、スキルアップセミナーを受けた経営者は沢山います。

        しかし、本やセミナーなどで学んだだけでは、どう実践していいか分からず、

        結局未来を変えられない経営者が後を絶ちません。

      

      
        他にもコンサルや経営指導法など、様々なやり方がありますが、そういったものを採用されたお客様は、

        いくつか気づきはあったものの、結局それを実践に落とし込むことができなかったと言われます。

        弊社が提供するサービスは、気づきを実践につなげるためのものです。

      

      
        どんな会社でも強みを持っていますが、自社だけでは気づくことはできません。

        思い込みが行動を制限するため、単独ではそれに気づくことはできないからです。

      

      
        そのため、外部のパートナーとセッションすることで、自社の強みや思い込みに気づくことができるのです。

        自社のあるべき姿を見つけるため、自社の価値観に気づいて行動していただき、毎回のセッションで振り返りをします。

        このプロセスを重ねることで、やりたいこと、やるべきことが初めて明確になるのです。

        人や会社は一気に変わることはできませんが、徐々に行動を変えることで着実に成果に繋げることができます。

      

      
        こんな方におすすめ

        	経営計画を作ったことがない
	予実管理や事業別損益など管理会計に取り組みたい
	会社が大きくなってきて、組織的に経営を行いたい
	現在、借入をしていて、金融機関に定期的に決算報告を行っている
	会社をもっと発展させたい
	自社単独では改善の糸口が全くつかめない
	他責でなく自責で物事を考えたい
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      スモールM&A支援

      *当社はM&A支援機関に登録されています。
      大手のM＆A専門会社が相手にしてくれない小さな零細・中小企業に特化したスモールM＆A支援を行っています。

        会社売却を希望されている経営者様に、企業買収を検討中の買い手企業を紹介し、初期のご相談から、

        売却見込額の査定、スキームの提案、必要資料の準備、買い手候補の選定、買い手候補への提案、

        買い手候補との面談、条件交渉、基本合意、最終契約に至るまでワンストップで支援するサービスです。

        まずは無料相談を受け付けていますので、お気軽にお問い合わせください。

        ご相談内容については、秘密を厳守いたします。特に、町の電気屋さんには豊富な実績があります。

        ～中小 M&A ガイドライン遵守に関する補足説明資料について～

        
          こんな方におすすめ

          	自分の子供が会社を継がない、継げない
	若い従業員の雇用継続をどうすれば良いか困っている
	引退して第二の人生を楽しみたくても楽しめない
	「選択と集中」のため、特定事業を他社へ売却したい
	大手M＆A専門会社の報酬体系が高額でとても相談できないと感じている


        

    

  

    
  
    FEE料金

    
      1月次サービス経営顧問

      	サービス概要
	毎月の予実管理（経営検討会議の参画）や資金調達、
販路開拓などをトータル支援します（月2回まで訪問可能）。


      	サービス例
	
          	経営計画作成・月次の予実管理支援
	下記4～6の支援は、本サービス内で支援
	ビジネスマッチングによる販路開拓支援（営業同行含む）


        


      	報酬
	月額顧問料/33万円（税込）～　
＊12か月～契約
＊コンサルティングのご検討を前提とした無料相談は、1回60分までお受けします。（月に3名様限定）


    

    
      2月次サービスPDCA顧問（経営者向けコーチ型コンサルティング）

      	サービス概要
	毎月の経営検討会議実施で『社長時間の創出』と『事業の足場固め』を支援します。


      	サービス例
	
          	月1回の対面セッション（月間計画のモニタリング・次月の取組検討）
	戦略的目標の作成→毎月のセッション→次月のアクションプランの実行


        


      	報酬
	月額顧問料/16万5千円（税込）～　
＊12か月～契約
＊コンサルティングのご検討を前提とした無料相談は、1回60分までお受けします。（月に3名様限定）


    

    
      3月次サービス営業力強化コーチ型コンサルティング
（税理士事務所様向け）

      	サービス概要
	毎月のセッションで貴事務所の顧問先拡大等の業績向上、目標達成を支援します。


      	サービス例
	
          	月1回の対面セッション（月間計画のモニタリング・次月の取組検討）
	セッション時間：目安1.5時間～2時間/月
	コンサルティングスケジュール（一例）＊個別の状況に応じて柔軟に対応します。


          第1回目：現状ヒアリングと課題抽出・貴事務所の方向性の擦り合わせ

          第2回目：事業ドメインの擦り合わせ・事務所のウリ（キャッチコピー）の作成

          第3回目：ハブプラットフォームの特定、提携手段（貢献手法）の検討

          第4回目：ハブ表の作成（アプローチ先検討）・戦略的目標検討（5年後・1年後）

          第5回目：戦略的目標（5年後・1年後）のコミット・月間計画のコミット
 ＊戦略的目標（5年後・1年後）/月間活動計画については、弊社が実際のコンサルティング現場で使用しているオリジナルのフォーマットの活用を予定しています。

          第6回目～：月次アクションプランのフィードバック及び次月計画の検討（習慣化）

          コンサルティングで期待できる効果について

          ①『岸本流5STEP紹介営業術』の習得で顧問先数が拡大できる。

          ②社外の第三者である弊社と二人三脚で「戦略的目標の作成→毎月のセッション
→次月のアクションプランの実行」を実施することで、
毎月1回、事務所経営に対する振り返りの習慣化ができる。

          ③弊社が提供しているコンサルティングサービス（PDCA顧問）、コーチングをユーザー体験することで、経営コンサルティングのノウハウが習得でき、コンサルティングに強い税理士事務所になれる。

           ④ 認定支援機関業務（補助金・公的支援制度）や融資業務などによる税務顧問以外の事務所売上拡大方法のヒントが見つかる。

          ＊本コンサルティングご契約者様には、動画コンテンツ
『売り込み一切不要！岸本流5STEP紹介営業術～税理士でない凡人が新規税務顧問先を3年で100件開拓した方法～』を無償提供いたします。

        


      	報酬
	月額顧問料/11万円（税込）～　
＊6か月～契約
＊コンサルティングのご検討を前提とした無料相談は、1回60分までお受けします。（月に3名様限定）


    

    
      4スポットサービス５STEP紹介営業術実践研修
（税理士事務所様向け）

      	サービス概要
	
          ＊各事務所様の個別ニーズに応じたカスタムオーダーメイド研修です。

          【基礎編】紹介営業の前提条件（事業ドメインの設定）

          【実践編】紹介営業に必要な要素（ハブプラットフォーム） 

          【上級編】紹介スパイラルを加速させる秘訣（ビジネスパーソンのニーズを科学する

          【銀行編】岸本式！金融機関からの顧客紹介倍増ノウハウ

          約４時間（例：１３時～１７時）
        


      	研修費用
	33万円（税込）
＊交通費別途（原則事務所様でのリアル開催とさせていただいております。）


    

    
      5スポットサービス補助金申請に係る事業計画書策定支援

      	サービス概要
	設備投資や販路開拓、事業承継等の各種補助金採択を支援します。


      	サービス例
	
          	ものづくり補助金
	事業再構築補助金
	事業承継補助金


        


      	報酬
	内容・状況等に応じて柔軟に対応致します


    

    
      6スポットサービス融資支援

      	サービス概要
	融資実行に向けた融資商品の選定や
銀行同行、銀行交渉、必要資料・事業計画書の策定を支援します。


      	サービス例
	
          	創業融資支援（日本政策金融公庫/保証協会・銀行）
	プロパー融資支援/保証協会付融資支援
	借換支援
	経営革新等支援機関専用　経営力強化資金等の活用


        


      	報酬
	内容・状況等に応じて柔軟に対応致します


    

    
      7スポットサービス公的支援制度認定支援

      	サービス概要
	経営力向上計画等の認定申請を支援します。


      	報酬
	
          	経営力向上計画・先端設備等導入計画、事業継続力強化計画各11万円（税込）
	経営革新計画33万円（税込）
	産廃診断報告書	要相談
	外国人技能実習制度における企業評価書要相談


        


    

    ※上記の料金は目安です。状況に応じて柔軟にカスタムオーダーメイド致します。お気軽にお問い合わせくださいませ。

  

    
  今月残り社

  初回無料相談実施中！

  
    各サービスメニューについて、初回６０分の無料面談相談を実施しております。

    好評につき、毎月５社限定
（今月残り社）

    [image: お申込みはこちら]
  


    
  
    ACHIEVEMENT実績

    経営支援・診断実績
（主なもの）

    
      
          	年/月	対象企業	支援内容
	2015/04	大阪府　歯科技工所様	ものづくり補助金申請支援
	2015/04	大阪府　はん用機械器具製造業様	ものづくり補助金申請支援
	2016/02	大阪府　緩衝材・包装資材製造業様	経営診断・助言
	2016/02	大阪府　タイル販売業様	経営診断・助言
	2016/03	大阪府　金型製造業様	経営診断・助言
	2016/04	大阪府　紙加工製造業様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画策定支援
	2016/04	大阪府　職別工事業様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画策定支援
	2016/06	大阪府　果物専門店様	経営診断・助言
	2016/07	兵庫県　美容商材小売店様	経営診断・助言
	2016/12	兵庫県　オリジナルブランド企画会社様	経営診断・助言
	2016/12	大阪府　和菓子店様	経営診断・助言
	2016/12	大阪府　学習支援業様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2017/01	大阪府　プラスチック製品製造業様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画策定支援
	2017/05	和歌山県　総合建設業様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画策定支援
	2017/05	兵庫県　タイ古式マッサージ業者様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2017/05	奈良県　電力小売会社様	M＆A支援
	2017/05	和歌山県　ケーキカフェ店様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2017/05	大阪府　機械刃物研磨業様	経営力向上計画策定支援
	2017/06	大阪府　葬儀会社様	経営診断・助言
	2017/07	大阪府　有料職業紹介会社様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2017/07	兵庫県　幼児教育会社様	融資支援（事業性評価）
	2017/07	大阪府　鍼灸マッサージ治療院様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2017/09	大阪府　古紙回収会社様	経営力向上計画策定支援
	2017/09	兵庫県　皮革製造業様	経営診断・助言（信用保証協会専門家派遣）
	2017/10	大阪府　美容院様	融資支援（事業性評価）
	2017/10	京都府　小売業者様	販路開拓支援・資金調達支援（ﾐﾗｻﾎﾟ専門家派遣）
	2017/10	兵庫県　板金塗装会社様	M＆A支援
	2017/10	奈良県　結婚式運営業様	経営力向上計画策定支援
	2017/10	奈良県　総合通信業様	経営力向上計画策定支援
	2017/10	大阪府　水処理装置設計・販売業様	販路開拓支援・顧問契約
	2017/10	京都府　伝統工芸品販売業様	販路開拓支援・資金調達支援（ﾐﾗｻﾎﾟ専門家派遣）
	2017/11	大阪府　鋼材加工業様	再生支援・早期経営改善計画策定支援・月次経営会議参画・顧問契約
	2017/11	大阪府　産業用機械販売会社様	M＆A支援
	2017/11	兵庫県　建築金物販売会社様	経営診断・助言（信用保証協会専門家派遣）
	2017/12	兵庫県　繊維製品商社様	経営・技術力評価報告書作成（ひょうご産業活性化センター）
	2018/01	大阪府　解体工事業様	融資支援（事業性評価）
	2018/01	京都府　陶器小売業様	販路開拓支援・資金調達支援（ﾐﾗｻﾎﾟ専門家派遣）
	2018/01	大阪府　オフィス家具レンタル業様	融資支援（創業）
	2018/02	大阪府　一般社団法人様	クラウドファンディング実行支援
	2018/02	大阪府　システム開発会社様	融資支援（事業性評価）
	2018/02	大阪府　職別工事業様	融資支援（事業性評価）
	2018/02	大阪府　ビューティサロン様	融資支援（事業性評価）
	2018/02	大阪府　原材料製造会社様	ものづくり補助金申請支援
	2018/02	大阪府　輸出商社様	ものづくり補助金申請支援
	2018/02	大阪府　印刷会社様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画・経営革新計画策定支援
	2018/02	大阪府　測量業様	経営力向上計画策定支援
	2018/02	大阪府　ろ材加工・販売会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/02	大阪府　アクリル製品製造会社様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画策定支援
	2018/02	京都府　飲食店運営会社様	融資支援（事業性評価）
	2018/03	大阪府　建設会社様	融資支援（創業）
	2018/03	大阪府　遊戯場用機器販売会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/03	大阪府　建設会社様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画策定支援
	2018/03	大阪府　金属加工会社様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画策定支援
	2018/03	大阪府　飲食業様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2018/04	大阪府　就労支援会社様	融資支援（事業性評価）
	2018/04	大阪府　建設会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/04	兵庫県　塗料販売会社様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2018/04	大阪府　アパレル会社様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2018/04	大阪府　ラーメン屋様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2018/04	大阪府　資産運用会社様	販路開拓支援・顧問契約
	2018/04	東京都　経営コンサルティング会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/04	東京都　通販会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/04	東京都　広告代理会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/04	東京都　システム会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/04	東京都　買取ショップ運営会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/04	東京都　フィットネスジム運営会社	経営力向上計画策定支援
	2018/04	大阪府　旅行代理店様	融資支援（創業）
	2018/04	大阪府　訪問介護会社様	融資支援（創業）
	2018/05	兵庫県　靴製造販売会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/05	大阪府　オフィス家具搬入業様	融資支援（事業性評価）
	2018/05	大阪府　内装業者様	経営力向上計画策定支援
	2018/05	大阪府　機械装置販売会社様	経営力向上計画策定支援
	2018/05	大阪府　物流会社様	M＆A支援
	2018/05	兵庫県　金型製造会社様	経営・技術力評価報告書作成（ひょうご産業活性化センター）
	2018/05	大阪府　サービス業様	クラウドファンディング実行支援
	2018/06	兵庫県　運送会社様	経営診断・助言（信用保証協会専門家派遣）
	2018/06	大阪府　ラーメン屋様	経営力向上計画策定支援
	2018/07	大阪府　託児所運営会社様	融資支援（事業性評価）・再生支援
	2018/07	大阪府　不動産会社様	ものづくり補助金申請支援・経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2018/07	大阪府　美容サロン運営会社様	融資支援（事業性評価）
	2018/07	京都府　障害者就労支援事業所様	クラウドファンディング実行支援（ﾐﾗｻﾎﾟ専門家派遣）
	2018/07	大阪府　建設業	融資支援（創業）
	2018/08	大阪府　IT会社様	融資支援（事業性評価）
	2018/08	大阪府　電器小売店様	M＆A支援・顧問契約
	2018/09	京都府　飲食店様	クラウドファンディング実行支援（京都産業２１専門家派遣）
	2018/09	大阪府　訪問介護会社様	融資支援（創業）
	2018/09	大阪府　葬儀会社様	融資支援（創業融資）
	2018/09	大阪府　運営会社様	経営診断・助言
	2018/09	兵庫県　ショッピングセンター様	高度化事業診断助言業務（兵庫県）
	2018/10	大阪府　食品輸送会社様	M＆A支援
	2018/10	大阪府　人材派遣会社様	融資支援（事業性評価）
	2018/10	大阪府　IT会社様	融資支援（事業性評価）
	2018/11	大阪府　建設会社様	融資支援（創業融資）
	2018/11	大阪府　樹脂製品製造業様	経営力向上計画策定支援
	2018/11	大阪府　携帯電話修理会社様	融資支援（創業融資）
	2018/12	大阪府　広告代理店業様	融資支援（事業性評価）
	2018/12	大阪府　各種産業機械製造業	補助金申請支援
	2019/01	兵庫県　人材派遣会社様	顧問契約・新事業展開支援
	2019/01	大阪府　食肉小売業様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2019/01	兵庫県　造園業者様	集客・販路開拓（けんしん移動相談会）
	2019/01	兵庫県　農機具販売店様	事業承継・M＆A(けんしん移動相談会)
	2019/01	兵庫県　機械加工業様	経営計画書作成（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　タイヤショップ様	販路開拓・ターゲットの設定（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　運送会社様	組織体制構築・労務管理（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　植物生産者様	法人成・事業承継（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　葬儀会社様	事業承継（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　食肉小売業様	顧客管理・集客（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　ゴルフ場運営会社様	売上増加・広告宣伝（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　工務店様	事業承継（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　オフィス用品製造会社様	マーケティング・販路開拓（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　電気設備会社様	事業承継・Ｍ＆Ａ（けんしん移動相談会）
	2019/02	兵庫県　運送会社様	融資支援（事業性評価）
	2019/02	兵庫県　有機肥料製造会社	経営・技術力評価報告書作成（ひょうご産業活性化センター）
	2019/02	大阪府　訪問介護会社様	融資支援（事業性評価）
	2019/03	大阪府　鋼材加工業様	外国人技能実習の企業評価書作成
	2019/03	大阪府　鋼材加工業様	外国人技能実習の企業評価書作成
	2019/03	兵庫県　ペット用品製造会社様	ものづくり補助金・先端設備等導入計画策定支援
	2019/03	大阪府　アクリル製品加工業者様	ものづくり補助金申請支援
	2019/04	滋賀県　歯科医院様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2019/04	大阪府　鋼材加工業様	公的支援制度活用支援
	2019/04	大阪府　プラスチック製品製造業様	事業承継補助金・経営力向上計画策定支援
	2019/05	兵庫県　社会保険労務士事務所様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2019/06	兵庫県　商店街振興組合様	顧問契約（商店街活性化・消費創出支援）
	2019/06	大阪府　教育教材販売会社	融資支援（創業融資）
	2019/07	大阪府　ラウンジオーナー様	融資支援（事業性評価）
	2019/07	大阪府　通販会社様	融資支援（事業性評価）
	2019/07	大阪府　土木工事業様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2019/07	大阪府　工具製造業様	経営・技術力評価報告書作成（ひょうご産業活性化センター）
	2019/08	兵庫県　住宅総合メンテナンス業様	経営診断・助言（信用保証協会専門家派遣）
	2019/08	兵庫県　おせち料理製造業様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2019/08	奈良県　産廃業者様	産廃許可申請用「経営診断報告書」作成業務
	2019/08	大阪府　精密部品加工業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2019/09	奈良県　自動車部品加工業様	顧問契約（経営計画作成・実行支援）
	2019/09	大阪府　運送業様	融資支援（創業融資）
	2019/09	大阪府　飲食店様	クラウドファンディング支援
	2019/10	兵庫県　訪問歯科診療所様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2019/10	大阪府　不動産販売業様	融資支援（事業性評価）
	2019/10	大阪府　調剤薬局様	融資支援（事業性評価）
	2019/11	大阪府　民泊運営会社様	融資支援（事業性評価）
	2019/11	大阪府　測量業様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2019/12	大阪府　産業用製造装置製造業様	融資支援・顧問契約（経営計画作成・実行支援）
	2019/12	大阪府　ダンススタジオ運営会社様	融資支援（事業性評価）
	2019/12	大阪府　鋼材加工業様	外国人技能実習の企業評価書作成
	2019/12	大阪府　鋼材加工業様	外国人技能実習の企業評価書作成
	2020/02	東京都　デザイン設計会社様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2020/02	大阪府　飲食店様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2020/02	大阪府　整体院様	顧問契約（ＰＤＣＡ顧問）
	2020/02	大阪府　セキュリティ関連会社様	ものづくり補助金申請支援
	2020/03	大阪府　建設業様	融資支援（事業性評価）
	2020/03	和歌山県　米菓製造業様	顧問契約（ＰＤＣＡ顧問）
	2020/03	大阪府　食肉卸業様	経営力向上計画策定支援
	2020/03	和歌山県　歯科医院様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2020/03	大阪府　製麺業様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2020/03	大阪府　IT会社様	融資支援（事業性評価）
	2020/04	兵庫県　ゴム製造業様	公的支援制度活用支援
	2020/04	大阪府　加工会社様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2020/04	大阪府　不動産業様	融資支援（事業性評価）
	2020/04	大阪府　自動車販売業様	融資支援（事業性評価）
	2020/04	奈良県　飲食店様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2020/04	京都府　茶葉製造業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2020/04	大阪府　アパレル販売業様	融資支援（創業融資）
	2020/04	大阪府　士業事務所様	融資支援（事業性評価）
	2020/04	大阪府　製造業様	融資支援（事業性評価）
	2020/05	兵庫県　警備業様	経営・技術力評価報告書作成（ひょうご産業活性化センター）
	2020/05	和歌山県　建設業様	融資支援（事業性評価）
	2020/05	大阪府　不動産業様	融資支援（事業性評価）
	2020/06	大阪府　切削加工業様	ものづくり補助金申請支援
	2020/06	大阪府　介護事業者様	公的支援制度活用支援
	2020/06	兵庫県　歯科医院様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2020/06	大阪府　飲食店様	公的支援制度活用支援
	2020/06	大阪府　プラスチック成型加工業様	経営力向上計画・先端設備等導入計画策定支援
	2020/06	和歌山県　整体院様	公的支援制度活用支援
	2020/06	京都府　アパレル販売業様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2020/06	大阪府　鋼材卸業様	特例承継計画策定支援
	2020/07	大阪府　プラスチック加工業様	融資支援（事業性評価）
	2020/08	兵庫県　電気工事業様	経営改善計画策定・実行支援
	2020/08	兵庫県　商店街振興組合様	高度化事業診断助言業務
	2020/08	兵庫県　建設業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2020/08	兵庫県　建設業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2020/08	兵庫県　機械加工業様	経営診断・助言（信用保証協会専門家派遣）
	2020/08	大阪府　運送会社様	融資支援（事業性評価）
	2020/09	大阪府　サイン設計・製作会社様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2020/09	大阪府　設計事務所様	新規事業展開・販路開拓支援
	2020/09	兵庫県　設計事務所様	小規模事業者持続化補助金における経営計画策定支援の個別相談会
	2020/09	兵庫県　整骨院様	小規模事業者持続化補助金における経営計画策定支援の個別相談会
	2020/09	兵庫県　美容院様	小規模事業者持続化補助金における経営計画策定支援の個別相談会
	2020/10	大阪府　研磨加工業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2020/10	大阪府　建設業様	融資支援（事業性評価）
	2020/10	兵庫県　居酒屋様	新型コロナウィルス感染症対策対応特別相談会
	2020/10	大阪府　研磨加工業様	公的支援制度活用支援
	2020/11	大阪府　結婚相談所様	公的支援制度活用支援
	2020/11	大阪府　ネット通販会社様	公的支援制度活用支援
	2020/11	滋賀県　歯科医院様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2020/12	大阪府　飲食店様	融資支援（創業融資）
	2020/12	兵庫県　大工道具製造業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2021/01	大阪府　建設業様	融資支援（事業性評価）
	2021/01	兵庫県　行政書士事務所様	小規模事業者持続化補助金における経営計画策定支援の個別相談会
	2021/01	兵庫県　空手道場様	小規模事業者持続化補助金における経営計画策定支援の個別相談会
	2021/01	兵庫県　飲食業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/01	大阪府　飲食業様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2021/02	大阪府　鞄卸・小売業様	融資支援（事業性評価）
	2021/02	大阪府　エステサロン様	事業再構築補助金申請支援
	2021/02	大阪府　鶏肉卸売業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/03	兵庫県　ラーメンチェーン本部様	事業再構築補助金申請支援
	2021/03	兵庫県　飲食業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/03	大阪府　飲食業様	事業再生・第二創業支援
	2021/03	大阪府　食品製造業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/04	兵庫県　刃物加工業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2021/04	大阪府　金属加工業様	ものづくり補助金・融資支援
	2021/05	兵庫県　創作料理店様	事業再構築補助金申請支援
	2021/05	大阪府　整体院様	事業再構築補助金申請支援
	2021/06	兵庫県　プラスチック成形加工業様	経営・技術力評価報告書
	2021/06	兵庫県　結婚相談所様	事業再構築補助金申請支援
	2021/06	兵庫県　産業廃棄物収集運搬業様	保証協会専門家派遣
	2021/06	大阪府　クリーニング業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/06	京都府　生活雑貨等卸売業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/06	兵庫県　電機工事業様	経営改善計画策定支援・顧問契約
	2021/06	大阪府　人材紹介会社様	融資支援（事業性評価）
	2021/06	大阪府　観光物産品等卸売業様	技術・経営力評価に関する調査・指導・助言
	2021/07	大阪府　教育関連会社様	事業再構築補助金申請支援
	2021/07	大阪府　ガソリンスタンド様	経営顧問契約
	2021/07	兵庫県　第三セクター様	経営改善計画策定・実行（モニタリング）支援
	2021/07	兵庫県　刃物加工業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2021/07	大阪府　歯科医院様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2021/07	兵庫県　刃物加工業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2021/07	大阪府　焼肉店様	事業再構築補助金申請支援
	2021/07	兵庫県　リフォーム工事業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/07	大阪府　エステサロン様	小規模事業者持続化補助金申請支援
	2021/08	大阪府　ダイニングバー様	事業再構築補助金申請支援
	2021/08	大阪府　リフォーム会社様	融資支援（事業性評価）
	2021/08	大阪府　ノベルティグッズ卸売業様	技術・経営力評価に関する調査・指導・助言
	2021/08	京都府　電器小売業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/09	大阪府　自動車教習所様	技術・経営力評価に関する調査・指導・助言
	2021/09	兵庫県　鍼灸接骨院様	事業再構築補助金申請支援
	2021/10	大阪府　韓国料理店様	事業再構築補助金申請支援
	2021/10	東京都　税理士事務所様	顧問契約（営業力強化コーチ型コンサルティング）
	2021/10	兵庫県　包装資材製造業様	保証協会専門家派遣
	2021/10	兵庫県　刃物加工業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2021/10	大阪府　建設業様	融資支援（事業性評価）
	2021/10	大阪府　鋼材加工業様	外国人技能実習の企業評価書作成
	2021/10	大阪府　鋼材加工業様	外国人技能実習の企業評価書作成
	2021/10	兵庫県　制御盤設計製作会社様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2021/10	大阪府　刃物加工業様	技術・経営力評価に関する調査・指導・助言
	2021/10	兵庫県　金属加工業様	ものづくり補助金・事業継続力強化計画策定支援
	2021/11	大阪府　プラント設備工事業様	事業再構築補助金申請支援
	2021/11	大阪府　繊維製品製造業様	技術・経営力評価に関する調査・指導・助言
	2021/11	大阪府　観光農園様	事業再構築補助金申請支援
	2021/11	兵庫県　設計事務所様	事業再構築補助金申請支援
	2021/12	福岡県　税理士事務所様	顧問契約（営業力強化コーチ型コンサルティング）
	2021/12	大阪府　鍼灸接骨院様	融資支援（創業融資）
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    研修・セミナー実績
（主なもの）

    
      
        	年/月	対象	テーマ	場所	受講者数
	2016/10	公益財団法人　全国中小企業取引振興協会様	価格交渉サポート事業に係る価格交渉サポートセミナー(午前/午後)	兵庫県民会館12階1202号室	25/30
	2016/11	ミレ信用組合　東大阪支店様	渉外担当者向け研修会「経営力向上計画について」	ミレ信用組合　東大阪支店	8
	2017/03	株式会社東京リーガルマインド（LEC）様	中小企業診断士試験2017年1次ステップアップ講座　経済学・経済政策	LEC梅田駅前本校	8
	2017/04	株式会社東京リーガルマインド（LEC）様	中小企業診断士試験2017年1次ステップアップ答練　経済学・経済政策	LEC梅田駅前本校	8
	2017/05	株式会社東京リーガルマインド（LEC）様	中小企業診断士試験2017年1次アドバンス講座　経済学・経済政策	LEC梅田駅前本校	8
	2017/06	株式会社東京リーガルマインド（LEC）様	中小企業診断士試験2017年1次アドバンス答練　経済学・経済政策	LEC梅田駅前本校	8
	2017/07	ミレ信用組合　本部（全店の支店長・渉外担当者）様	支店長・渉外担当者向け研修会「これだけは覚えておきたい！補助金の基礎知識」	ミレ信用組合本部大会議室	60
	2017/07	税理士法人様	職員向け研修会「経営力向上計画について」	税理士法人様会議コーナー	10
	2017/11	税理士法人様	担当者向け研修「変動損益計算書の活用＆早期経営改善計画研修」	税理士法人様会議コーナー	15
	2017/12	高石商工会議所様	「事業計画書作成セミナー」～持続化補助金にも使える作成ポイント～	高石商工会議所3階大会議室	10
	2018/01	滋賀銀行　大阪支店様	職員向け勉強会「経営力向上計画について」	滋賀銀行大阪支店	20
	2018/01	兵庫県信用組合　龍野支店様	けんしん創業塾　財務　「社長のための財務で失敗しない講座」	兵庫県信用組合龍野支店	12
	2018/11	税理士事務所様	職員向け研修会「経営力向上計画について」	税理士事務所様会議コーナー	7
	2019/01	兵庫県信用組合　龍野支店様	けんしん創業塾　財務　「社長のための財務で失敗しない講座」	兵庫県信用組合龍野支店	10
	2019/03	保険代理店様	職員向け研修会「経営力向上計画について」	保険代理店様会議コーナー	4
	2019/03	学習塾様	学習塾向け小規模事業者持続化補助金説明会	学習塾様会議コーナー	3
	2020/02	兵庫県信用組合　龍野支店様	けんしん創業塾　財務　「社長のための財務で失敗しない講座」	兵庫県信用組合龍野支店	12
	2020/02	兵庫県中小企業診断士協会 青年部様	創業融資支援の実務について	神戸市勤労会館409号室	13
	2020/04	税理士法人様	職員向け研修会「新型コロナウイルスコロナ関連資金支援の実務について」	税理士法人様会議コーナー	18
	2020/11	兵庫県中小企業診断士協会 青年部様	仕事の紹介をどんどん引き寄せる紹介営業ノウハウ	ZOOMによるオンライン開催	16
	2021/04	オンラインサロン『千の会』様	【営業で失敗しない講座】売り込み一切不要！紹介営業のノウハウ	ZOOMによるオンライン開催	5
	2021/04	大阪産業創造館様（公益財団法人大阪産業局）	【はじめての〇〇セミナー】資金調達の基礎知識－会社を成長させる第一歩！－	大阪産業創造館５Ｆ研修室AB	27
	2021/10	こがねむしクラブ様（会員税理士様向け）	売り込み一切不要！岸本流5STEP紹介営業術～税理士でない凡人が新規税務顧問先を3年で100件開拓した方法～	ZOOMによるオンライン開催	24
	2022/04	ソニー生命保険株式会社　滋賀支社様	【法人マーケット開拓実践型研修】売り込み一切不要！岸本流5STEP紹介営業術	ソニー生命保険株式会社　滋賀支社セミナールーム	8
	2022/07	オンラインサロン『千の会』様	【上級編】紹介営業を加速させる秘訣～ビジネスパーソンのニーズを科学する～	ZOOMによるオンライン開催	10
	2022/10	姫路信用金庫　事業支援部様	事業支援の現場で活かせる基礎知識～公的支援制度活用のイロハ～	姫路信用金庫４階大ホール	14
	2022/11	サンアップ税理士事務所様	5STEP紹介営業術実践研修～税理士でない凡人が新規税務顧問先を3年で100件開拓した方法～	サンアップ税理士事務所セミナールーム	4
	2023/01	かほく市商工会様	かほく市商工会青年部経営塾「今さら聞けない！資金調達の基礎知識～融資・補助金について～」	かほく市商工会議所セミナールーム	15
	2023/04	キリンビール株式会社神戸支社様	営業力強化セミナー 『中小企業診断士』の仕事～営業ケーススタディ③専門家の活用でお客様へ貢献する方法～	キリンビール株式会社セミナールーム	20
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    メディア掲載実績

    
      
        
          コラム

           広島市中小企業支援センター
メルマガ第308号　R4.12.15発行
～クラウドファンディングとは～

          広島市中小企業支援センター
メルマガ第309号　R5.1.16発行
～クラウドファンディングのメリット～

          広島市中小企業支援センター
メルマガ第310号　R5.2.15発行
～クラウドファンディングを
活用した成功事例～

        

        
          Webメディア

          
          
          [image: ]
            『社長の履歴書』
2022/6/2掲載 （発行：ラーニングス株式会社）

          
          

        

      

      
        書籍

        
          [image: 新事業年度の「経営計画」策定のポイントとは]
            新事業年度の「経営計画」策定のポイントとは 企業実務2022年3月号（発行：日本実業出版社）

        

        
          [image: 年度下期に向けて「経営計画」を見直す方法]
          年度下期に向けて「経営計画」を見直す方法 企業実務2021年9月号（発行：日本実業出版社）

        

      


    

  

  
    

  VOICEお客様の声
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森山明一税理士事務所代表　森山 明一 様


１．研修を受ける前はどのような課題を抱えておられましたか？

税理士事務所を開業するにあたって、新規顧客をどのように開拓していくのかに不安がありました。




２．研修に期待していたことは何でしょうか？

具体的な営業のやり方や、今何をすべきなのかが知りたかったです。




3．実際に研修を受講されてみて、いかがでしたでしょうか？

自分本位であることが自覚できました。

まずは、相手のニーズを把握してから、相手の希望に応えることが先決であることが分かりました。

実際に今何をすべきなのかが分かりました。

ニュースレターを作成し、金融機関を訪問し、対話により、相手様のニーズを把握し、自分に何ができるのか提案を行うことにいたします。

相手様が何を望んでいるのかを把握した上で、その課題に対して、自分に何ができるのかを提案し、実行していきます。

金融機関の職員の方向けの簿記の講師ができることを提案いたします。




４．どんな方に研修をオススメできますか？

何か商いを始めようとされている方や、既に商いを始められている方で、新規の顧客を獲得したいと考えている方で、何から始めたら良いのかが漠然としている方々にオススメできます。







        

                
          
京都府　生活雑貨等卸売業　株式会社 C代表取締役 H 様


弊社にとって、はじめての大口補助金申請でしてご迷惑おかけしたかと思います。

頭の中が整理でき、さらに毎年作製している、事業計画の数字の根拠の甘さを知る事ができました。

先週に事業再構築補助金の入金がございました。

1 年にわたりお世話になりまして誠にありがとうございます。

生産も順調にすすんでおり、コロナ禍でのスタッフの士気を高めることができました。

またお近くにお越しの際にはぜひともお立ち寄りくださいませ。







        

                
          
サンブリッジ株式会社代表取締役 三宮りさ 様


岸本先生～

裏目標のコーチ型コンサル一件受注できました。

来年から〇〇様も契約になる見込みです。

今日のコンサルは、KPI を意識して、PDCA 顧問の表も使いながらやりました。

岸本先生のお陰です。

今年は色々とありましたが、岸本先生のお陰で最高の一年になりました。

これからも、末永く宜しくお願い致します！








        

                
          
兵庫県　生産用機械器具製造業代表取締役 U 様


お世話になっております。

おかげさまで無事採択となり嬉しく思います。

これも岸本様のお力添えの結果だと、感謝の気持ちでいっぱいです。

早速、交付申請等の手続きに入らせていただきます。

このたびのものづくり補助金につきまして、お忙しい中、

多大なるご協力をいただき誠にありがとうございました。








        

                
          
島谷社会保険労務士事務所代表　島谷　友章　様


１．研修を受ける前はどのような課題を抱えておられましたか？

紹介営業は、毎月何件など計画的に行うことは難しいと考えていました。




２．研修に期待していたことは何でしょうか？

紹介営業をシステム化して、再現性を高めたかったこと。




３．実際に研修を受講されてみて、いかがでしたでしょうか？

この研修で学んだステップを踏むと紹介営業の再現性を高めることが出来ると感じました。

また、その他に改めてターゲットが明確になると同時に伝えるべき、広げるべきことも明確になり、加えて明確にニーズに応えることができるようになり、顧客満足度も上がるイメージができたので、単価 UP にも繋がると感じました。





４．どんな税理士事務所に研修をオススメできますか？

	紹介営業で毎月の紹介件数にバラつきがある方
	紹介元の業種や人が明確ではない方
	起業後１～５年目の方
	士業の先生、コンサルタント事業の方等








        

                
          
大阪府 鍼灸整骨院 株式会社虹色パズル
代表取締役　奥村　麻友 様


いつも優先順位や大切なことを伝えて頂き、毎回一個一個本当に丁寧に対応して頂き本当にありがとうございます。

至らぬ点やまだまだなところ沢山ありますが、精進したいと思っております。

一冊の手帳で夢は必ず叶うを伝えて頂き本当にありがとうございます。

岸本さんのマークされている所を中心にまずは読みました。

自分の線が明確化するよう大切にします！

よろしくお願い申し上げます。







        

                
          
大阪府 切削加工業 株式会社Ｍ 代表取締役 K 様


大阪で製造業を経営しています。

岸本先生には 3 年程経営顧問をしていただいてます。

一緒に経営課題の解決策を見つけるお手伝いを毎月お願いしています。

おかげさまで昨対比売上アップを実現できています。

これからもよろしくお願いいたします。







        

                
          
しずおか経営会計事務所代表 深尾　宏 様


静岡県の税理士事務所です。

今回ご縁があり、５ STEP 紹介営業術実践研修を受講させていただきました。

弊所を取り巻く環境や状況、意向を踏まえて、一般的な概論ではなく、弊所にとって最適なオリジナルの提案をしていただきました。

そのために実践していく内容についても、岸本先生の培ってきたリアルで豊富な経験を基礎として、具体的に説明をしていただきました。

惜しみなくノウハウをご提供いただき、ありがたい限りです。

実績を上げることが恩返しと思い、がんばります。経営顧問、営業強化コーチング、資金調達、補助金などのコンサルタントとして、とても頼りになる先生です。今後もどうぞよろしくお願いいたします。








        

                
          
大阪府 美容サロンオーナー M 様


大阪で美容サロンをオープンしたばかりです。

開業前から岸本先生にお世話になっています。

1 人だったら絶対に困っていましたが、色んなアドバイスを頂き無事開業できました。

これからも顧問としてよろしくお願い致します！

仕事の話と趣味のトレーニングの話もでき、とてもユニークな先生で楽しい方です。







        

                
          
サンアップ税理士事務所代表　三宮 大輔 様


１．研修を受ける前はどのような課題を抱えておられましたか？

提携している士業や付き合いのある銀行担当や保険会社からの

      紹介がほとんどない




２．研修に期待していたことは何でしょうか？

紹介営業をもっと効率的に出来るようになる方法を知りたい




３．実際に研修を受講されてみて、いかがでしたでしょうか？

想像していたよりも具体的で実践的で再現性があると思った。

      あまり難しいことをするというよりも、頭にある考えをアウトプットし、

      見える化することができる研修だと思う。




４．どんな税理士事務所に研修をオススメできますか？ 

	これから営業をもっと取っていきたい方
	開業したての税理士
	あまり自分をアピールすることが苦手な方
	自分の強みが言えない税理士







        

                
          
サンアップ税理士事務所部長 三宮りさ 様


１．研修を受ける前はどのような課題を抱えておられましたか？

	紹介営業の数をもっと増やしたい
	組織として紹介営業をもらえるようになりたい
	社員一人一人に「営業」を意識してほしい




２．研修に期待していたことは何でしょうか？

	紹介営業のヒントをもらいたい
	社内に「営業」という共通認識を持たせるきっかけになってもらいたい




３．実際に研修を受講されてみて、いかがでしたでしょうか？

小手先のテクニックではなく「相手の望みは何なのか」を追求し、相手も自分も幸せになる「目から鱗の超実践型」セミナーだと思いました。
岸本先生が過去、税理士事務所に勤務されていた時に、新規政務顧問先を3年間で１００件開拓された実体験をもとに教えてくださるので、 具体的で再現性が非常に高いと感じました




４．どんな税理士事務所に研修をオススメできますか？ 

	事務所一丸となって紹介営業に取り組みたい事務所
	ネット広告に多額の費用をかけている事務所
	自社の商品の魅力を明確にしたい事務所



      岸本先生、この度は貴重なお話を誠にありがとうございました。
    




〈継続ご報告〉


      2024 年 1 月〜今日（2/6）までで、紹介営業 9 件と空中戦件 8 件のミックスで 1 ヶ月ちょっとの期間での問い合わせが、過去最高の 17 件となりました。

成約はそのうちの 6 件です。

ハブを意識してお付き合いした司法書士の方から初めて相続案件の相談紹介もきました！

先生の紹介営業スキルは一度身につけて、行動を継続すると確実に成果を上げる事ができると実感しています。

またお会いした時でもご報告させてくださいませ。
    







        

                
          
サンアップ税理士事務所税理士補助 N.K 様


１．研修を受ける前はどのような課題を抱えておられましたか？

	お客様にどのように営業をすればよいかわからない
	サンアップの強みを具体的に伝えられない




２．研修に期待していたことは何でしょうか？

	営業についての基礎的なノウハウを学ぶ
	営業での具体的な実践方法について知る。
	営業で、サンアップについてわかりやすくかつ信頼されるように伝えられるようにする。




３．実際に研修を受講されてみて、いかがでしたでしょうか？

今回の研修は、理論的かつ体系的に紹介営業の実践方法や考え方を教えていただき、とても分かりやすかったです。
受講前は、紹介営業を増やすには、お客様に信用してもらうといった漠然とした方法しか浮かびませんでしたが、今回の研修で岸本先生が普段行っている方法（ハブ表など）を学び、頭の中や考え方が整理されました。
私はまだ修行中の身なのでお客様や人とのつながりが少ないですが、今回の研修で教えていただいたことを自分なりにイチから作ってみようと思います。
また、サンアップ全体でも、事業ドメインを作成し、共有することを学ばせていただきました。

これからサンアップの強み・特徴を事業ドメインとしてブラッシュアップし、全社員で共有できるようにしていきたいです。





４．どんな税理士事務所に研修をオススメできますか？ 

	若手の税理士がいる事務所
	営業や対人が苦手な税理士がいる事務所







        

                
          
サンアップ税理士事務所I.H 様


１．研修を受ける前はどのような課題を抱えておられましたか？

まだ税理士事務所のお仕事について、よくわかっていないためその中でどのような強みや特色があるのか、
他事務所との違いが漠然としていて、明確に伝えられないため、お問合せ電話など受けても、基本的な当たり障りのない対応しかできない。





２．研修に期待していたことは何でしょうか？

はじめましてのお客様にも、信頼をいただき、お仕事を任せていただけるまでの全体像を理解して、実務で実践していけることを見つけたい。




３．実際に研修を受講されてみて、いかがでしたでしょうか？

自分の狭い枠の中で考えられることを遥かに超えた発想と、繊細で緻密な仕組みに驚きました。
何気なく行動していると見逃している大切なことがたくさんあると感じました。
一緒に参加させていただけたことで、みなさんと同じ言語で、同じ方向を向いて、お仕事をさせていただけることがとてもありがたいです。
今の自分にできることを代表、部長に相談しながら実践していきます。





４．どんな税理士事務所に研修をオススメできますか？ 
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