
経済産業省・総務省認定　特定創業支援事業

受講生
募集！

け ん し ん
創 業 塾
経営

＊あなたは社会に何を貢献しますか？
＊事業をはじめるのに大切なことは？
＊ビジネスモデルを作りましょう！

平成30年1月20日㈯ 財務
＊難しい会計を超シンプルに解説
＊資金を集めるノウハウを伝授します

平成30年1月27日㈯

販路
開拓

＊売上高が示す真の意味と増やし方を
　知っていますか？
＊販路拡大の３大ポイントを解説します

平成30年2月3日㈯ 人材
育成

＊創業から人的パワーを活かせる組織力の
　高め方と明日から使えるコミュニケーション法
　についてお伝えします

平成30年2月10日㈯

特定創業支援事業で実施される「個別相談」や「創業支援セ
ミナー」を受けた後、たつの市の証明書が発行された方は、
国の優遇措置を受けることができます。

創業後５年
未満の方

将来創業・
起業を
目指す方

創業・起業に
関心のある方

●会社（株式会社・合名会社・合資会社・合同会社）を設立する場合の
　登録免許税が軽減（設立内容によっては軽減利率が異なります）

●創業関連保証（融資）の拡充

資本金の0.7％ 0.35％
最低税額は15万円 7.5万円

1,000万円 1,500万円

さまざまな優遇措置も適用されます

時　間　午後1：30～5：30（全講義共通）
場　所　兵庫県信用組合 龍野支店
　　　　（〒679-4167  たつの市龍野町富永163-1）

受講料　1,000円（税込）
　　　　　※初日にお支払いください

申込・お問合せ　

主催： 後援：たつの市

定　員　12名（先着順）

兵庫県信用組合（担当：龍野支店　皆木・石谷）

龍野支店

TEL：0791-62-1021　FAX：0791-63-4076
受講を希望される方は、裏面の参加申込書に必要事項を記載のうえ、兵庫県信用組合
龍野支店宛 FAXでお申込みください。【申込締切：平成30年1月17日】

人の役に
立ちたい

仲間と理想の会社を作りたい

自分のアイデアや
ノウハウを
社会に問いたい

この創業塾は「産業競争力強化法」による国の認定を受けた、たつの市の創業支援事業計画により、
認定連携事業者として兵庫県信用組合が実施するものです。

あなたの夢や想いを
応援したい!!

創業・経営に関心ある方は
どなたでも受講できます！！

※優遇措置を受けられるのは下記の
　条件の方に限られます。
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けんしん創業塾

けんしん創業塾　参加申込書 【締切：平成30年1月17日】
申込先：兵庫県信用組合　龍野支店
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経営

財務

販路
開拓

人材
育成

※ご記入いただいた個人情報は、創業セミナー開催ならびに、これに付随する事項以外には使用いたしません。

開催日 講義内容 講師プロフィール
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安藤経営コンサルティング株式会社  代表取締役
安藤　翔／中小企業診断士・プロフェッショナルCFO
 政府系金融機関、大手コンサルティングファームにおいて
中小企業支援に従事後、当社設立。徹底的な「ファクトベー
ス」で中小企業様のビジネスモデル変革と財務改善のご支
援をさせて頂きます。創業支援、経営改善支援、事業再生支
援を専門分野としております。中小企業・小規模企業様の元
気を応援します。

中小企業診断士事務所K’s Partners  代表
岸本　圭祐／中小企業診断士
  1984年、神戸市生まれ。機械工具の専門商社、税理士法
人で従事後、K’s Partners開所。税理士法人時代に毎月
20人の金融機関渉外担当者との商談・打合せや関与先企
業への資金調達支援や銀行同行の経験に基づく、銀行員の
考え方・特性を理解しています。「資金を引き寄せる事業計
画策定支援」をモットーに企業支援を行います。

はやし経営コンサルティング  代表
林　直樹／中小企業診断士
　1970年、徳島市生まれ。家業でもある食品スーパーを引
き継ぎ、17年間経営に従事した経験を企業支援に活かすた
め独立しました。具体的には仕入れ販売計画や、店舗運営
改善、管理部門効率化や事業計画の作成など、実務経験を
ふまえた支援に取り組んでいます。経営者の悩みを共有し、
孤独を解消します。

株式会社 事成す  代表取締役
西本　文雄／中小企業診断士
　1967年、姫路市生まれ。大手総合電機メーカーで２０年
間務めて独立した、８年間で500社を超える中小企業の支
援実績を持つ超現場主義者。小さなチームで短期的な経営
課題を解決すると同時に中長期的な人材育成を進める「小
集団活動」の推進が得意です。あなたの会社の未来とがっ
つり向き合います。

FAX：0791-63-4076
参 加 者 名

住 所

電話番号／ E - m a i l

創 業 予 定 の 業 種

創 業 予 定 時 期・場 所

創 業 ま で の 課 題
特 に 聞 き た い こ と

TEL：

性　別

現在の職業：

年　齢男・女

年　　　　　月　　場所　　　　　　　　　　市

歳

フリガナ

E-mail：

　あなたにはこの社会に何を貢献でき
ますか？ それを事業としてはじめるに
は何が大切でしょうか？ 多くの企業が
成長を遂げてきた実例をご理解いただ
いた上で、いくつかワークを体験いただ
くことで、ビジネスモデル構築のための
基礎知識を提供します。

　事業運営は自社だけで行うものでは
ありません。経営上で必ず必要になる資
金を集める上ではお金の計算は必須で
す。そこで、難しい会計の知識を超シン
プルに解説した上で、資金を引き寄せる
ための最強な活用ノウハウを伝授いたし
ます。

　あなたはご存知でしょうか？ 売上高
が示す真の意味とその増やし方を。知っ
ているといないとでは、大きく成果は変
わります。そこで今回は、実際の企業の
具体例を交えながら、創業者が必ず押さ
えるべき販路拡大の３大ポイントを解説
します。

　事業拡大へのチカラは、現場に立つヒト
達の考え方と行動によって左右されます。
しかし何から始めればいい？ どんな施策
が有効？ と悩むリーダーはとても多い。
そこで、創業から人的パワーを活かせる組
織力の高め方と明日から使えるコミュニ
ケーション法についてお伝えします。


